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분양대행?

01 분양대행개요①

분양대행제안접수

분양대행업무타당성분석

분양대행계약조건협의

분양대행계약체결

분양대행계획수립

분양준비(인허가, 인력투입)

+@ 분양대행제안
PT 발표

분양홍보및안내상담

분양관리

분양대행계약종료
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분양대행?

01 분양대행개요②

부동산분양대행업체현황

전국2,800여개, 종사자65,000명 (추정)

※ 출처 : 주택산업연구원



부동산 개발 실무자_분양대행 발표자료 ①

분양대행?

01 분양대행업무 LIST ①
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분양대행?

01 분양대행업무 LIST ②
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분양대행의 明과 暗

02 분양대행의明
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분양대행의 明과 暗

02 분양대행의暗
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분양대행의 明과 暗

02 분양대행사로인한소비자피해
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분양대행의 明과 暗

02 소비자피해개선방안

※ 출처 : 건설주택포럼 탁정호 사무총장
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분양대행의 明과 暗

02 발표자가바라보는적절한분양대행사선정방법
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분양대행의 明과 暗

02 분양대행사 PT 평가기준
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분양대행의 明과 暗

02 분양대행사 PT 평가기준
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분양 전망

03 현시점프로젝트유형별분양성

생활숙박시설(주거형)

지식산업센터

도시형생활주택

근린생활시설
(단지내상가)

공동주택
(수도권&
분상제)

공동주택
(지방)

*적정가

오피스텔(주거형)

오피스텔(수익형)

근린생활시설
(프라자)

생활숙박시설(수익형)

오피스

공동주택
(지방)

*고분양+잔여



부동산 개발 실무자_분양대행 발표자료 ①

분양 전망

03 지역별분양전망(현시점주목해야할지역 TOP 5)
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분양 전망

03 향후분양전망

??

고령화
사회

지방
양극화

저출산
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CASE STUDY

04 신라모노그램강릉사업개요
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CASE STUDY

04 신라모노그램강릉사업개요
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CASE STUDY

04 사업추진구도
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CASE STUDY

04 사업추진일정
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CASE STUDY

04 분양스케줄
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CASE STUDY

04 상품제안
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CASE STUDY

04 주력평형제안 & 층별보정제안

수직보정

층별보정(%)

21 123.00%

20 118.00%

19 105.00%

18 105.00%

17 104.00%

16 104.00%

15 103.00%

14 103.00%

13 103.00%

12 102.00%

11 102.00%

10 101.00%

9 101.00%

8 100.00%

7 100.00%

6 97.00%

5 97.00%

4 97.00%

3 95.00%

2 94.00%

1 100.00%

구분 전용면적(㎡) 전용면적(PY) 평당기준가(천원)

기준 44,381.54 13,425.42 43,300

구 분 실 수 전용 확장발코니

STANDARD A1 408 39.68 12.00 - -

STANDARD A1a 102 39.68 12.00 5.50 1.66 

STANDARD A1b 17 41.71 12.62 9.05 2.74 

STANDARD A1c 68 39.68 12.00 0.32 0.10 

STANDARD A1d 17 41.71 12.62 5.78 1.75 

STANDARD A2 14 46.68 14.12 3.60 

STANDARD A2a 2 49.06 14.84 3.78 1.14 

SUITE B1 34 83.28 25.19 18.53 5.61 

SUITE B2 48 78.28 23.68 10.19 3.08 

SUITE B3 4 78.28 23.68 10.43 3.16 

GARDEN SUITE C1 8 115.34 34.89 10.00 3.03 

GARDEN SUITE C1a 2 118.28 35.78 9.55 2.89 

GARDEN SUITE C2 4 84.73 25.63 24.58 7.44 

EXECUTIVE D1 10 155.71 47.10 13.88 4.20 

PENT E1 8 121.15 36.65 - -

PENT E2 2 123.35 37.31 20.05 6.07 

PENT E2a 2 123.35 37.31 16.78 5.08 

PENT E3 4 123.79 37.45 24.03 7.27 

PENT E4 8 162.84 49.26 0.32 0.10 

PENT-CORNER E5 4 155.71 47.10 13.88 4.20 

HANDICAPPED A3 8 46.68 14.12 3.60 1.09 

소 계 774 39,319.0 11,894.0 2,646.6 800.6 

1층 566.0 171.2 

1층 2,652.4 802.4 

2층 - -

소 계 3,218.5 973.6 

합 계 55,891.1 16,895.1 

생숙 예상 매출액

568,049,200 
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CASE STUDY

04 Q&A 사전취합
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CASE STUDY

04 마케팅 USP 설정

운영신뢰성

최대규모, 최초분양상품

각종수분양자특전

전호실오션뷰

상징성부여

이모든걸
5천만원에.
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CASE STUDY

04 REVIEW

부동산호황기의

끝자락

관광

수요충분

5성급의

유명한호텔체인

(신라)

우수한

상품디벨롭

대단위

하이엔드

전문영업직원

투입(400명)



부동산 개발 실무자_분양대행 발표자료 ①

CASE STUDY

04 호텔의성급부여?
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별첨

# 부동산경기변화의대세형성요인
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별첨

# 소비자의구매심리변화, 분양자의판매방법변화
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별첨

# 발표자가선호하는분양물?

난이도

수수료

일반적으로분양난이도와분양수수료는정비례합니다.

따라서난이도에따라채당수수료50만원에서부터

매출의30%에이르기까지다양한사업지가존재합니다.

(예당에서끝나는아파트or 악성미분양근생사업지등)

난이도높은현장일경우사업지에따라분양대행사에서

집행하는인건비, 광고비에따라손해도있을수있겠으나,

리스크를감수한다고하여도마케팅으로극복가능하다고

판단이된다면리턴값이높은사업지를선호합니다.

<<미분양관리지역내의공동주택등>>
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별첨

# 발표자가생각하는성공적인분양?



감사합니다.
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